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Open banking -> Open X -> Kreowanie przysztosci




Fundamentalne zmiany w systemie finansowym

Odejscie od tworzenia
produktéw do zrozumienia
doswiadczenia/potrzeb

klienta

Partnerstwo zamiast
tworzenia/kupowania

Mniejsze znaczenie majq
aktywa, wieksze - dane

Wspdbtuzytkowanie
bardziej niz wtasnosc¢




Zmiana rol podmiotow na rynku finansowym
(wieksze wykorzystanie analizy danych,
zainteresowanie produktami, ustugami niefinansowymi)

Banki nie beda jedynymi liderami na rynku finansowym

Zmiana modeli biznesowych bankow
(wykorzystanie danych, technologii i fachowej wiedzy)
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Regulacje sa sila napedowa inicjatyw podejmowanych
w sektorze finansowym w réznych regionach geograficznych




Aggregators

O [ ]
Regulators : Customers

BANKS Telecoms
Retailers

. - [l Existing players

B Emerging entrants
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Poziomy dojrzatosci nowoczesnej bankowosci
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Source: Capgemini Financial Services Analysis, 2019



Model monetyzacji API
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Revenue-sharing model
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Obawy zwigzane z otwartg bankowoscig
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Wptyw otwartej bankowosci na obszary biznesowe
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People
“The right people at “Will be here
the right place” in 12 months”

Management expertise

Governance

Source:

Funding and shareholders

Revenue and free
cashflow

Visibility Monthly burn rate

Breakeven period

Capgemini Financial Services Analysis, 2019.
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Technology
“Built to
last and scale”

Scalability, architecture,
cybersecurity

Technology adoption

Regulations (GDPR, etc.)

Network connectivity

User experience
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Biznesowe role otwartej bankowosci

SUPPLIER ROLE

The entity provides products and services
to third parties for distribution
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INTEGRATED

(Traditional role)

Internal

Internal PRODUCTION

Source:  Capgemini Financial Services Analysis, 2019.

ORCHESTRATOR ROLE

The entity acts as a trusted third party
to connect producers and distributors

AGGREGATOR ROLE

The entity sources products and services from
third parties to distribute via its channels

External
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